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Forestil dig dette scenarie: En ny husejer begynder
sin mebelsagning pa en forhandlers hjemmeside,
hvor han kigger pa eksklusive sofaer, borde og
glas. Han laver omhyggeligt sin gnskeliste online,
men da det er dyre mabler, besgger han butikkens
neerliggende fysiske butik, fer han forpligter sig
fuldt ud.

Han er overbevist om, at hans indkebsoplevelse
vil fortsaette, hvor onlinerejsen sluttede, men

i stedet ender han med at vandre formalslgst
rundt i butikken for at finde de produkter, han er
interesseret i. Desveerre er butikken lgbet tor for
en af de vigtigste ting pa hans enskeliste. Da han
beder en medarbejder om hjeelp, har denne ingen
kendskap til hans onlineaktivitet eller indkebskurv,
og kan ikke tiloyde at levere varen eller foresla et
alternativ baseret pa hans preeferencer.

Han bemeerker, at priserne pa de varer han
fandt, er hgjere i butikken end online, men han
beslutter sig for at betale prisen. Lige som han
tror, at forhindringerne er overstaet, er der endnu
et problem ved kassen: Butikken har ikke hans
loyalitetsnummer, og han kan ikke huske det pa
stdende fod. Salgsstedets terminal giver ingen
mulighed for at finde hans konto. Systemet ved
ikke, at dén kunde, som omhyggeligt har lavet sin
onskeliste online, er den samme person med et
betalingskortet i hAnden, som klar til at foretage et
vigtigt keb.

Desveerre sker der versioner af dette scenarie hver
dag, nar forbrugerne forsgger at handle pa tveers af
kanaler. Dagens handelsoplevelse er fragmenteret,
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usammenhangende og upersonlig.

Det skyldes i hgj grad, at betalingsgkosystemet

er lige s& usammenheangende. Flere
betalingsmuligheder har fert til sterre
kompleksitet og skabt en vedvarende
“betalingskompleksitetsfeelde”. £ldre systemer og
siloopdelt teknologiinfrastruktur har begraensede
betalingstyper og foraeldede butiksoplevelser,

der ikke lever op til kundernes forventninger.
Integrationsspredning, der involverer flere gateways,
terminaler og markedspladser, fungerer som
barrierer for betalingsaccept, og globale huller

i overholdelsen betyder, at mange forhandlere

og handelsudbydere ikke kan opfylde lokale og
regionale betalingspraeferencer.

Alt dette har resulteret i en betalingsoplevelse, der
er begraenset og som ikke er nogen naevneveerdig
oplevelse. Men betalingsoplevelsen er et vigtigt
kontaktpunkt for en succesfuld handel. Det er her,
forbrugernes praeferencer opfyldes, tillid opbygges,
kundeintimitet opnas, penge flyder gnidningsfrit, og
barrierer for nye markeder forsvinder.

For at omdanne betalinger fra en lgbende
friktionskilde til en strategisk redskab for

vaekst, loyalitet og oplevelse har forhandlere

og handelsudbydere brug for en ny type
betalingsinfrastruktur — et samlet, globalt
okosystem, der reducerer kompleksiteten og ger
dem i stand til at trives i en tid med forandringer.

Verifone driver verdens graenselese betalingsnet —
et fremtidsklart gkosystem, der nedbryder barrierer
mellem kanaler, geografier og teknologier for at
muliggere virkelig problemfri omnicommerce.




Bryd fri af betalingskompleksitet
med det graenselgse betalingsnet

| lobet af de sidste 50 ar har betalingslandskabet
gennemgaet en voldsom forandring.

Vi er gaet fra kontanter og checks til For at na frem til denne ideelle tilstand og
mobilbetalinger, white label-kort, kryptovaluta og bryde ud af betalingskompleksitetsfaelden skal
endda QR-kode-betalingssystemer. virksomheder samles om fem succeskriterier:

Selvom alle disse aendringer er sket meget

hurtigt, stér vi pa teersklen af den naeste bolge af 5 trin til at bryde fri af betalingskompleksitet
betalingsforandringer. Flere forstyrrende kreefter
r pa vej, som vil omform talingslandskabet . i i
e pa‘ €, so omforme betalingslandskabe 1. Gor tran‘saktlonen nem for forgbrugere og giv dem Udnyt flere betalingsformer og -modaliteter til at fremme forbundet handel.
yderligere, og forhandlere og handelsudbydere skal valgmuligheder
veere klar.

Las op for et globalt fodaftryk af integrationer og lokale betalingsmetoder med

2. Fjern kompleksitet og barrierer for vaekst individuel adgang.

Omnicommerce kreever, at vi omfavner et nyt
betalingsparadigme — graenselgse betalinger.

Udnyt den indbyggede sikkerhed og kontinuerlige svindelbekaempelse til bedre

. . 3. Arbejd med sikkerhed t beskytte kund betalingsdata.
Det Verifone-drevne greenselgse betalingsnet atbesiytiekundernes betalingsdata
muligger et skift fra vores begraensede status
quo — kendetegnet ved manglende integration 4. Veer hurtigere end markedet, og veer klar til det Integrér enhver betalingsinn?vation — kontantlgs, om.nichr?m.nel, biometri, Al og
neeste meget mere — for at veere pa forkant med et marked i udvikling.
mellem salgskanaler, begreensede
betalingsmuligheder, begraenset fleksibilitet, Udnyt dyb teknisk erfaring, global viden og eksperter i regionen for at
dybt forankrede siloer og handelsbegreensninger — 5. Udnyt den globale ekspertise inden for betalinger  ime@dekomme forbrugernes betalingspraeferencer pa tveers af kanaler og opfylde

til en graenselcz)s betalingstilstand, der forener forskellige compliance-krav i forskellige jurisdiktioner.

omnichannel, opfylder enhver forbrugerpraeference,
fungerer som en indtaegts- og loyalitetsskabende
faktor og driver bemeerkelsesvaerdige
handelsoplevelser.
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Ved at drive det greenselgse betalingsnet leverer
Verifone alle veerktajerne, som virksomheder har
brug for til at opfylde disse fem principper. Det
understgtter en ny ramme for, hvordan

forhandlere, partnere og forbrugere interagerer via:
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Markedsledende integrationer

| stedet for lukkede systemer er det Verifone-drevne greenselgse
betalingsnet forankret i aben integration. Verifone har mere end
2.500 partnerintegrationer pa verdensplan, 160
indlasningsendepunkter og mere end 12 alternative
betalingsmetoder, der bringer de bedste Igsninger og partnere
sammen for at eliminere “betalingskompleksitetsfeelden”.

2,500

partnerintegrationer pa verdensplan

160

koblinger til indlgsere
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Uovertruffen fleksibilitet

| stedet for stive, siloopdelte betalingslasninger giver Verifones betalingsnettet bade
forhandlere og handelsudbydere mulighed for at veere fleksible, nar nye betalingstyper,
preeferencer og teknologier dukker op. Det giver mulighed for global ekspansion med en
enkelt integration og understgtter mange betalingsmetoder, kanaler, gateways, enheder,
processorer, indlgsere og meget mere, herunder:

Betalingsorkestratorer: VaVeerdiforegende tjenester:

Globale fintechs:

mm

Indkgbere:

Digitale kvitteringer Tokenisering

Betalingsmetoder:

A
FOREINGEN Smart routing Bedrageri
G =
piscevek | & Pay | Klarna. -
&

Gavekort
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Friktionslese, ensartede betalinger

Nettet skaber en enkelt abning, eller
single point of access, for stramlinet
veerdiudveksling mellem forbrugere og de
forhandlere og partnere, der orkestrerer
deres betalingsoplevelse.

Gennem nettet kan forhandlere og
handelsudbydere benytte sig af hundredvis af
sammensatte integrationer pa ét sted, hvilket
giver dem adgang til globale og hyperlokale
betalingsmetoder, der abner op for nye
markeder. De far ogsa stette fra erfarne Verifone- =
teknikere i marken, der er forankret i lokale el
markeder, sa de kan innovere uden friktion.
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Betroede handelsinteraktioner

Nettet udnytter uovertruffen tekniske og betalingsmaessig
ekspertise fra betroede, velkendte brancheledere til at
hjeelpe forhandlere og partnere med at navigere i et
compliance-milja, der er under udvikling.

Vores avancerede sikkerheds- og
svindelforebyggelseslasninger, som kombinerer
tokenisering, svindelanalyse og tilpasselige blokeringsregler,
hjeelper med at minimere risici for forhandlere og partnere,
samtidig med at de reducerer friktionen ved kassen og
antallet af afbrudte indkabskurve. VVerifone leverer
branchefgrende beskyttelse af betalingsdata, understottet
af PCI Level 1-certificering og overholdelse af lokale
markedsstandarder over hele verden.

S Ol (Y

Tokenisering Analyse af svindel Tilpasselige
blokeringsregler
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Forbundet global handel

Betalingsnettet udnytter Verifones artier lange betalings-DNA,
mange ars samarbejde med handlende og partnere om at lgse
udfordringer i den virkelige verden og en raekke globale og
regionale betalingssoftware- og hardwarelgsninger for at skabe
et meget sikkert gkosystem, der fremmer handel i butikker og
andre steder.

Betalingsenheder Betalingsapps Betalingsgateways Betalingsbehandling Administrerede
Flersporede, Globale og regionale Globale og regionale Indlgsningstjenester og tienester
uovervagede, mobile, betalingsapps og gateways med adgang til digital Forenklet boarding,
beerbare og biometriske Verifone Tap til merveerditjenester som betalingsbehandling rapportering og analyse
hardwarelgsninger. kontaktlgse betalinger. tokens, digitale kvitteringer, samt kundesupport.

afslgring af svindel,
abonnementsstyring og mere.

fverffone i ciiicoiiiiiiiiiiiiiiaiiissn 10 0



Hvordan det greenselgse betalingsnet
driver problemfri global handel

Ved at drive det greenselgse betalingsnet flytter Verifone
betalinger fra en backend-funktion til et uundveerligt element
i den forbundne handel og leverer den naeste generation af
betalingsinfrastruktur, som forhandlere og handelsudbydere
har brug for til at na fire vigtige mal:

Demokratisér betalingsoplevelsen
Fjern barrierer for handel i flere lande
Forny handelsprocessen

e Opna omnichannel-dremmen
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Demokratisér betalingsoplevelsen

Alle handlende bar kunne tilbyde deres kunder den betalingsoplev-
else, kunderne foretraekker. | dag er spillereglerne ikke de samme
for store virksomheder og mindre forhandlere.

Komplekse integrationer, store omkostninger og
manglende mulighed for at skalere skaber barrierer
for mindre virksomheder. Flere betalingsmuligheder
skaber ogsa flere muligheder for store og sma
forhandlere — og deres betalingsudbydere — for ikke
at leve op til forbrugeres forventninger:

* 85 % af forbrugere vender ikke tilbage efter en
darlig betalingsoplevelse

75 % af forhandlere keemper med at skalere
betalingslesninger i takt med, at deres
kundebase vokser

verifone

Handlende i alle starrelser har brug for veerktgjer til at
handtere et stigende antal betalingsmuligheder, og
handelsudbydere har brug for enkle, effektive mader
at understette dem bedre pa. Det greenselgse
betalingsnet giver dem begge denne mulighed.

Nettet tilbyder et enkelt adgangspunkt, der laser op
for hundredvis af komponerbare, APIl-ledede
integrationer, der speender over globale og
hyperlokale modaliteter, betalingsmetoder, kanaler,
gateways, enheder, servicepunkter (POS),
processorer, indlgsere og meget mere. Det skjuler

integrationskompleksiteten, og holder handlende og
partnere pa forkant med betalingsinnovation,
samtidig med at det fierner barrierer for nye
markeder og teknologier.

Verifone kan levere denne betalingsdemokratisering
i stor skala, fordi vi er en af de mest betroede
leverandgrer pa markedet.
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https://investorrelations.discover.com/newsroom/press-releases/press-release-details/2024/Discover-Global-Network-Study-Shows-85-of-Consumers-are-Less-Likely-to-Interact-with-a-Business-Due-to-a-Poor-Payment-Experience/default.aspx
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Med denne skala kan bade sma og sterre
virksomheder bedre understotte betalinger online,
personligt og i apps, nye betalingsoplevelser som
digitale tegnebgger, QR-koder og “kab nu, betal
senere” (BNPL) og oprette forbindelse til et
bredere udvalg af gateways, processorer, POS-
systemer og indlgsende banker.

Hvordan ser det ud i den virkelige verden? Med
Verifones betalingsnet kan en fgrende mabel- og
boligindretningsforhandler udvide sine
betalingsmetoder for at oge salget i butikken og
e-handlen ved at udnytte Verifones alternative
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betalingsmetode (Alternative Payment Method,
APM)-platform og partnerens PayPal-kapacitet til at
implementere en BNPL-Igsning.

En pizzakaede kan behandle mobilapp-transaktioner
og muliggere kgb med ét klik for kortholderinitierede
transaktioner med registrerede
legitimationsoplysninger, mens misteenkelige
transaktioner blokeres direkte baseret pa regler, der
er indstillet af forhandleren, sdsom dem, der er
indstillet til kebsbelab, kundenavn eller IP, blandt
mange andre.

Et fitnessstudie kan acceptere digitale tegnebager
og kontaktlgse betalinger ved hjeelp af Verifone Tap,
hvilket gor det nemt for kunderne at betale for drop-
in-timer, samtidig med at det forenkler
afstemningen og sparer virksomheden veerdifuld
tid pa betalingsadministration.

Det er den veerdi, virksomheder kan hgste med et
mere fleksibelt, integrationsstyret
betalingsgkosystem — hurtigere integrering,
udvidede betalingsmuligheder og starre
skalerbarhed pa tveers af kundernes kontaktpunkter
og kanaler.

15



Fjern barrierer for handel i flere lande

Det globale betalingslandskab er utroligt fragmenteret.

Betalingsmetoder og -praeferencer varierer meget fra
land til land. Reglerne aendrer sig ogsa konstant,
hvilket skaber et forstyrrende compliance-miljg, som
er sveert at navigere i. Desuden er der indbyggede
problemer med at handtere flere valutaer og
integrere forskellige betalingssystemer.

At drive handel i flere lande er s& udfordrende, at
det bremser veeksten for mange forhandlere. | en
2024-undersggelse sagde naesten halvdelen af
lederne af sméa virksomheder, at kompleksiteten i
internationale betalinger var en stor barriere for
global ekspansion. Omkostningerne ved at gere
forretninger internationalt er ogsa en stor hindring.
Sma og mellemstore virksomheder mistede 800
millioner dollars for skjulte gebyrer pa internationale
betalinger i 2023, viste den samme undersogelse.

Men selv med al denne kompleksitet kan
forhandlere @ge deres konkurrencefordel, nar de
tager lokale betalingspraeferencer og -metoder til
sig. Undersggelser viser, at forhandlere, der ikke
understgtter lokale betalingspreeferencer, er mere
tilbgjelige til at miste kunder ved kassen: 13 % af
kunderne forlader deres indkebskurve nar deres
foretrukne betalingsmetode ikke er tilgaengelig.

Nettet stremliner betalingsinnovation for at hjeelpe
forhandlere og partnere med at handtere handel i
flere lande mere effektivt.

verifone

Verifone har laenge vaeret deren til global handel.
Vores greenselgse betalingsekspertise — understottet
af en investering pa mere end 2,5 milliarder dollars og
store, modige satsninger i lobet af det sidste arti —
accelererer tiden til veerdi og driver kritiske
forretningsresultater. Med en tilstedevaerelse i mere
end 165 lande behandler vi hvert ar ca. 8 billioner

dollars i betalingstransaktioner pa verdensplan. Ud af
de 100 sterste detailhandlere bruger 74 vores
l@sninger, hvilket bekraefter den centrale rolle, vores
teknologier og tjenester spiller i den daglige handel.

14


https://wise.com/us/business/smb-challenges-going-global
https://www.paypal.com/us/brc/article/payments-decrease-abandoned-checkouts-2024
https://www.paypal.com/us/brc/article/payments-decrease-abandoned-checkouts-2024

Vores platform er ogsa integreret med 160 globale
indlgsere og betalingsbehandlere, 16 globale og
regionale betalingsgateways og mere end 2.000
POS-udbydere for at drive sikre, personlige
transaktioner med kort. Desuden understgatter vi
mere end 20 lokale betalingsmetoder, alternative
betalingsmuligheder og flere valutaer, f.eks.
Dankort, Forbrugsforeningen, Alipay, Klarna,
WeChat, iDEAL i Holland, indenlandske kreditkort i
Brasilien og populaere mobilbetalingssystemer i
Japan.

Robust, indbygget sikkerhed er grundlaget for vores
globale betalingskapacitet. Vi tilbyder effektive
krypterings- og sikkerhedsfunktioner, sdsom
PCl-validerede P2PE-enheder og miljger, der
krypterer falsomme data offsite, s& de aldrig
kommer ind i en forhandlers POS-system.

End-to-end-kryptering og tokenisering pa tveers af
alle betalingstyper og vores platforms integrerede
styringsfunktioner sikrer overholdelse af lokale
databeskyttelseslove. Vores partneres lasninger
lever ogsa op til de hgjeste sikkerhedsstandarder, sa
virksomheder, der kobler sig pa nettet, kan vaere
sikre p4, at de leverer den mest beskyttede
betalingsoplevelse, iseer nar de udvider deres
fodaftryk internationalt.
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Verifone integrerer med:

160 16

globale indlgsere og globale og regionale POS-udbydere til at drive
betalingsbehandlere betalingsgateways

Over 2000

transaktioner

Rigtige kunder, rigtige resultater

Modeforhandler

En verdenskendt multinational modeforhandler
bruger Verifones butikslgsninger pa tvaers af sine
mere end 80 globale markeder. Med Verifone som et
unikt integrationspunkt, der fungerer som en
enkeltstaende der til handel, forbinder
modevirksomheden sig med et netveerk af globale
og lokale indlgsere og stremliner sikre, kundevenlige
transaktioner i sine forretninger ved hjeelp af
fremtidssikrede Verifone Android-enheder.

Restaurant med hurtig betjening

En markedsledende quick-service-restaurant med
et globalt butiksnetveerk har en moderne
betalingsinfrastruktur, der drives af Verifone, og som
glaeder kunderne ved disken og i drive-throughs.
Topmoderne Verifone Android-enheder, en
semi-integreret arkitektur og brandede brugerrejser
under betaling udger rygraden i deres skalerbare,
optimerede, digital first-brugeroplevelse, der far
kunderne til at vende tilbage for at fa deres
yndlingsdrikke.

Forhandler af tej og boligmode

Det lykkedes en multinational tej- og boligforhandler at
opgradere sin betalingsinfrastruktur i mere end 3.500
butikker i USA og Canada sammen med Verifone. Op til
250 butikker blev implementeret pa ugentlig basis ved
hjeelp af Verifones driftstjenester, teknikere i marken og
lagerfaciliteter. Verifone tog ansvar for hver trin pa rejsen
pa forhandlerens vegne og handterede installationer pa
stedet, dbning af nye butikker og overholdelse af
P2PE-sikkerheden, samtidig med at forhandlerens
interessenter havde fuldt overblik over processen.

Udbyder af betalingsteknologier

| samarbejde med Verifone omdefinerer en ferende
softwareleverander af selvbetjeningslgsninger
betalingsprocesser uden opsyn pa tveers af markeder.
Softwareplatformen forenkler udenders betalinger og
reducerer leveranderkompleksiteten i en lang reekke
brancher, s& som opladning af elbiler, bilvask og
salgsautomater, med en standardiseret lgsning, der er
bygget oven pa Verifones alt-i-en Android-
betalingsenhed.




Forny handelsprocessen

Skiftet til greenselase betalinger vil motivere forhandlere og
handelsudbydere til at skabe en mere sammenhaengende
handelsproces pa tvaers af bergringspunkter i butikken og online.

Al og biometrisk autentificering — fra smarte kiosker
og anbefalinger i realtid i butikken til kontaktlgse
betalinger og ansigts- og handfladevenegenkendelse
— forandrer allerede betalinger og vil spille en central
rolle i den forbundne handel. 87 % af detailbutikker
har allerede implementeret Al i et omrade af deres
forretning, og biometri vil autentificere over

3 billioner dollars i mobilbetalinger pa verdensplan
i2025.

Al og biometri fremmer nemhed, sikkerhed og
personalisering. Disse teknologier vil forankre den
naeste bolge af betalingsaendringer, som vil forandre,
hvordan forhandlere og partnere ser pa og driver
veerdiudveksling. Den veerdiudveksling vil ikke kun
handle om betalinger. Den vil omfatte en end-to-end-
oplevelse, der forstar kundens gnsker og behov, for
de overhovedet treeder ind i en butik.

Det vil binde en bredere handelsproces sammen,
som omfatter engagement fgr kabet gennem
loyalitetstilbud og friktionsfri betalingsgjeblikke ved
kassen. Den vil skabe et bedre kundeforhold efter
kebet med opfelgende incitamenter, der taler til en
forbrugers tidligere kebsadfaerd og
indkgbsinteraktioner bade online og offline.

For den nye boligejer, der vandrede formalslgst
rundt i den eksklusive mgbelforretning, betyder det,
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at der ikke er behov for at huske deres
loyalitetskortnummer eller spgrge en medarbejder,
hvorfor mgbler pa deres gnskeliste er prissat hgjere i
butikken end online. Forhandleren ville allerede have
knyttet kundens onlineprofil til deres besag i
butikken, automatisk anvendt alle relevante
loyalitetsbelanninger og tilbudt samme pris pa
tveers af kanaler — og dermed have skabt en
problemfri shoppingoplevelse.

Smarte kiosker Kontaktlgse betalinger

Genkendelse af
handfladevener

Ansigtsgenkendelse



chrome-extension://efaidnbmnnnibpcajpcglclefindmkaj/https://www.infosys.com/human-amplification/documents/retail-ai-perspective.pdf
https://www.juniperresearch.com/press/biometrics-to-secure-over-3-trillion-in-mobile/

Opna omnichannel-dreammen

Omnichannel er ikke bare en nice-to-have-mulighed
— det er en forretningsmaessig ngdvendighed.
Virksomheder med omnichannel-kundeengagement
oplever en gennemsnitlig omsaetningsstigning pa
179 % sammenlignet med virksomheder, der ikke
anvender denne strategi. Og for at gere det klart, sa
er betalingsoplevelse vigtigt for kundeengagement.
En mislykket eller besveerlig

transaktion kan veere afgerende for, om en kunde
handler hos en bestemt forhandler igen.
Kompromitteret sikkerhed i betalingsflowet kan
underminere tilliden, og begreensede
betalingsmuligheder pa tvaers af kanaler kan fore til,
at kunden forlader indkebskurven og forhandleren
mister omsaetning.

Graenselost betalingsnet drevet af Verifone

Enheder ¢ Applikationer

Enheder

SoftPOS
ioS |
Android

Betalingsaccept

5
[
o

2
o
£
o)
[9)
3

=

Ko}
[0)
ko)
C
@
<

T

L
[}
O
a

Biometri

Globale, lokale og alternative betalingsmetoder

Veerdiskab
ende
tjenester

Omnikanal
-gateway

Betal- Enheds-
ings-apps og

neglehandt

ering

Partner-

gateways
Partner-
tjenester

Biometrisk modul, godkendelse, platform og neglelager

Administrerede tjenester

Kundesupport og driftstjenester
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Platforme ¢ Tjenester

Det greenselgse betalingsnet reducerer disse risici
og ger forhandlernes og handelsudbydernes
omnichannel-dremme til virkelighed. Gennem nettet
supplerer vi vores partneres allerede steerke
kapacitet og etablerede ekspertise inden for
omnichannel med en kombination af POS-software
og -tjenester, der muligger greenselgse betalinger
og tilfredsstiller forbrugernes forskellige
betalingspraeferencer.

Behandling ¢ Indlgsning

Indl@serbe Indlgsning
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register
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Vores hardware-diversitet og unikke evne til at
levere bade fysiske og digitale betalingsmuligheder
muligger kanalagnostiske handelsoplevelser, der
ger det muligt for forhandlere at seelge overalt — og
for partnere at imedekomme deres nuancer og
skiftende behov. Uanset om det drejer sig om en
ladestation til elbiler eller en Michelin-restaurant,
kan vi, ved at kombinere vores forende
salgsstedsteknologier med vores partneres mobile
og digitale betalingslesninger, skabe en

problemfri handel.

Flere kunder udnytter allerede disse muligheder. Et
tejmeerke har brugt vores tokeniseringstjenester til at
tilbyde omnichannel-oplevelser — sdsom kab online,
afhent i butikken og kab online, returner i butikken

— uden at skulle revidere deres eksisterende
butikssystemer.

En anden virksomhed, en stor quick service-
restaurant (QSR), har veeret i stand til at opbygge et
dynamisk betalingsmilja, der forbinder
betalingsoplevelsen i butikken og i mobilappen.
Virksomheden integrerede en mobil POS-lasning fra
Verifone i sin drive-through og i butikken ved kassen.
Lasningen bestar af handholdte, Android-baserede
enheder, der fungerer som betalingsterminal; en
sikker applikation, der handterer alle betalingstyper,
herunder kreditkort, betalingskort, gavekort og andre
elektroniske muligheder, og gateway-tjenester, der
sikkert dirigerer betalingstransaktioner via en starre
indlgser. Den har ogsa avanceret kryptering og
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tokenisering, der giver robust betalingssikkerhed og
funktioner til enhedsstyring, der ger det muligt for
virksomheden at fiernovervage, opdatere og styre
alle sine betalingsenheder.

Disse eksempler illustrerer, hvordan nettet dbner en
helt ny verden af betalingsmuligheder for
forhandlere, og gor det muligt for partnere at levere
nemme, forbundne og sikre oplevelser, der driver
fremtidens omni-handel.

@ Verifones hardwarefunktioner:
® Tilbyder fysiske og digitale
betalingsmuligheder.

® Muligger kanalagnostiske
handelsoplevelser.

® Gor det muligt for handlende at szlge
overalt.

® Gor det muligt for partnere at imade-
komme deres nuancer og skiftende
behov.

® Driver problemfri handel.




Fremtiden for betalinger er greenselas

Vi forestiller os en fremtid, hvor betalingskompleksitet ikke leengere
begraenser forretningspotentialet — og hvor teknologien styrker, snarere
end haemmer, forholdet mellem forhandler og forbruger.

Det greenselgse betalingsnet driver denne fremtid.
Ved at kombinere en fleksibel betalingsplatform
med abne integrationer og uovertruffen
betalingsekspertise hjaelper vi forhandlere og
handelsudbydere med at navigere den voksende
betalingskompleksitet og trives i en tid med
forandringer.

Vi har skabt et enkelt adgangspunkt for at give
forhandlere og handelsudbydere alle de muligheder,
de har brug for til at opfange betalingsinnovationer
og sikkerhedsfremskridt og udnytte formalstjenlige
formfaktorer, flere modaliteter og andre nye
teknologier til at levere oplevelser, der gleeder
forbrugerne, skaber loyalitet og lefter enhver
handelsproces pa tveers af alle kanaler.

Betalinger er ikke leengere transaktioner — de

er en central del af handelsoplevelsen. Med det
greenselgse betalingsnet kan forhandlere og
partnere gere betalinger til mere end blot en
udveksling af veerdi. De kan gere det til en segte
forleengelse af kundeoplevelsen og made kunderne,
uanset hvor de er, og hvor i verden der handles.
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Betalinger er ikke laengere transaktioner — de er en
central del af handelsoplevelsen. Med det greenselgse
betalingsnet kan forhandlere og partnere gore
betalinger til mere end blot en udveksling af veerdi.




Verifone

817 Broadway Ste 100
New York

NY 10003, USA

Fax: 4545 233
Telefon: 001454 2333

www.verifone.com

Verifone er en fgrende, global leverander af
betalingsteknologi, som verdens sterste brands har
tillid til. Vi driver det greenselgse betalingsnet og
muligger markante, problemfri betalingsoplevelser for
forhandlere, fintech-virksomheder og finansielle
institutioner — uanset hvor handlen foregar. Vores
fleksible platform, dbne gkosystem med mere end
2.500 integrationer og artiers ekspertise inden for
betalinger hjeelper med at eliminere kompleksitet,
abner op for nye markeder og udvider, hvad der er
muligt med hver eneste transaktion. Verifone opererer
i 165 lande og behandler 8 billioner dollars i arlig
transaktionsveerdi — vi er hovedderen til global handel i
et betalingslandskab i hastig forandring.
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