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Unternehmen,
die auf die neue
staatliche Forderung
(AZAV) setzen

mittelstandische
Unternehmen

FUR
WEN?

Fur Verkaufer, die mehr Abschlusse erzielen wol-

len. Fur Unternehmen, die systematisch Verkaufs-

kompetenzen aufbauen mochten. Fur alle, die mit

wissenschaftlich erprobten Methoden statt Uberre-
dungstricks nhachhaltigen Verkaufserfolg erreichen
wollen.
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Selbstzahler:iinnen internationale
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Sequenzielles Lernen steigert den Transferer-
folg & reduziert TransferlUcken signifikant.

Einzigartige, ZFU-zertifizierte Sales-Online-
Akademie im DACH-Raum.

Seit mehr als 25 Jahren bestechen wir durch Haptische & digitale Lernspiele beflugeln den

Professionalitat. Lernfortschritt um ein Vielfaches.

Wochentliche Live-Coachings als Web-Video-
konferenzen.

Jeder unserer Trainer greift selbst zum Horer
und liefert Beweise.

24 hoch 24: dank Kombinatorik Millionen
Einwandszenarien im Griff.

Strukturierte Gesprachs- und Telefonleitfaden
sichern hohe Zuverlassigkeit und Reagibilitat.

Aul3ergewohnlich hohe Lern- und Abrufguoten Anwendbarkeit der Verkaufstechniken auf

der vermittelten Verkaufstechniken dank alle Produkte, Dienstleistungen, Branchen,
Piktogrammsprache. Verkaufertypen und Verkaufsaufgaben.
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Verkaufsgesprachsfihrung und Verkaufsabschluss
Psychologische Mustererkennung, Vertrauensanker,
Gesprachssicherheit
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Neukundenakquise und Empfehlungsnahme
Rhetorische Dominanz, Verlustvermeidung,
kognitive Dissonanz

UBERBLICK: LERNSTRUKTUR

BLOCK 2

Einwandbehandlung und Preisverhandlung fiir Einsteiger
Vom Wunsch zur versteckten Schmerzstelle —
systematische Gesprachslenkung
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' ,Exkluswe MASTER-Technlken jenselts der Grundausblldung (Tell I )

Korpersprache Kaufre|fe—Tr|gger . s
Entscheldungsarchltektur

BLOCK 3

Fortgeschrittene Einwandbehandlung und Preisverhandlung
Storytelling, Reframing, Neuromarketing,
Decoy-Effekte
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' Exkluswe MASTER-Technlken jenselts der. Grundausblldung (Tell 1. )

Multlphkatlon des Erfolgs, FUhrung im Vertneb _
Systemvertrleb




Mit deutlich weniger Angeboten und Leerlaufen zu spurbar mehr VerkaufabschlUssen?

Die legendare und magische 12-Stufen-Verkaufsgesprachstechnik nach ihrem Begrun-

ve rka Ung esp ré Cthu h run 9 der Carsten Beyreuther ist der Schlussel!
un d Ve rka Ufsa bSCh | UuSsSsS Mit ihr verkaufen Sie viel mehr mit viel weniger Aufwand. Sie erkennen, wer wirklich

kaufen will, darf, kann oder wird und wer Sie allenfalls als Mitanbieter und Ideenliefe-
rant ausnutzen mochte. Dieses Verkaufswerkzeug sorgt dafur, dass lhre Kunden den

Auftrag regelrecht ansaugen.




BLOCK 2

Einwande von Kunden sind fur viele Verkaufer eine hohe Hurde. In diesem Block ler-
nen Sie bzw. lhre Verkaufer wie Sie genau diese Einwande wirksam entmachten und

EI Ve d be h an d l | ﬂg sie gleichzeitig in Verkaufschancen und Abschllsse verwandeln. Genauso erfahren Sie
d P . h d | f E 1 : wie Sie mit Hilfe der in diesem Block vermittelten Techniken nicht (mehr) auf Nachlasse
N relsvernan un g ur Instel g er und Rabatte angewiesen sind. Sie verkaufen nicht uber den Preis, wer dies tut verliert

Geld und Schlagkraft. Mit unseren kybernetischen Verhandlungstechnologien akzep-
tieren Kunden gerne lhren Preis und fuhlen sich dabei auch wohl.




BLOCK 3

Selbst erfahrene Verkaufer haben immer wieder mit Einwanden wie ,,Zu teuer”,
Keine Zeit", ,\Wir haben schon jemanden® oder auch ,Wir glauben Ihnen nicht” zu

FO rtg eSCh rittene EI nwan d ) kampfen (alle Einwande natlrlich in verschiedensten Varianten). Mit diesem Block der
be h an d | U ng un d prelsve rh an d | U ng _l;)e/i)ke]:if:r;s.chen Technologien zur Einwandbehandlung erlernen Sie 12 fortgeschrittene

Aber Vorsicht! Diese Techniken sind nur etwas fur Sie wenn Sie bereits gewisse Fertig-
keiten besitzen (siehe Block 2) und Ihr Spiel auf ein vollig neues Level des Verkaufs und
der Einwandbehandlung bringen wollen.




Sie bendtigen mehr Termine, neue Kunden und Abschlusse? Sie wollen sicher und ein-

fach Weiterempfehlungen einholen und terminieren? Ihnen fehlen hin und wieder die

N cu ku N d eNna kq U |Se richtigen Argumente?
un d E m pfe h | un gsn d h me Schluss damit! Nutzen Sie unsere kybernetischen Telefonleitfaden und freuen Sie sich

auf mehr Umsatz und sogar auf Spal3 beim Telefonieren!

Willkommen zu einem kybernetischen Telefontraining der Extraklasse.
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~
Wochentlicher ,Montagsimpuls* - ~ (

direkt von Carsten Beyreuther, psychologisch tief,
aber pragmatisch

Lernspiele & Challenges -
zur Wiederholung, Anwendung und p/ ’

Verankerung -~
- Ve
e | N Y

Sparringspartner -
Avatar-Version fur Ubungsgesprache,

Feedback & Training |

Sequenzielles Lernen -
jede Woche ist ein sinnvoller Lernschritt

Donnerstags-Workshops (Live) -
Sequenzielles Lernen - inkl. Feedback, Hotseats und
jede Woche ist ein sinnvoller Lernschritt echten Cases
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BEYREUTHER

TRAINING

Live-Telefonate & Verkaufshorbeispiele -
echte Gesprache, echte Einblicke

Trainerkoffer
mit Lernspielen

ZFU-Zertifizierung

Einsendeaufgaben-Logis
in der Akademie

DIDAKTISCHE BESONDERHEITEN



KURSKOSTENUBERNAHME UBER
DAS AZAV-FORDERPROGRAMM
(BIS 50 MITARBEITER)

Zusatzlich: Bis zu 75% Bruttolohn-Zuschuss fur Gilt fur alle Vertriebsteams, BRINGT SOFORT GELD,
die komplette Ausbildungszeit (12 Monate) unabhangig von Branche! STATT GELD ZU KOSTEN!
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Fir mittelstandische
Unternehmen:

Verkaufsteam starken +
Mittelstands-Expertise

»1THE FUTURE OF
COMMUNICATION
IS HERE.*

&

Fur Unternehmen, die auf
die neue staatliche Forderung
(AZAV) setzen:

100% Forderung sichern +
Null-Risiko-Check

BeyreutherTRAINING. - Deutschland Vertriebs- und Service GmbH
Bessemerstral3e 51 - 1. OG - D-12103 Berlin - GERMANY
Telefon: +49.30.2089.8320.0 - Telefax: +49.30.2089.8320.9 - E-Mail: support@teambeyreuther.com

Web: www.beyreuther.io - Academy: www.beyreuther-sales-academy.learningsuite.io

USt.-ID: DE249822256 - HRB: 275748 B (Berlin-Charlottenburg)
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Fur
Selbstzahler:innen:

Flexible Zahlung +
Mal3geschneiderte Losungen

SICHERN SIE SICH JETZT
IHR STRATEGIEGESPRACH!

QR-Code scannen -
Termin buchen -
Verkaufserfolg maximieren
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Fur
internationale Firmen:

Kl-Integration +
Sales-Team-Transformation




