
 

 

Senior Marketing Manager B2B (80-100%) 

Das bringst du mit: Das bieten wir dir: 

• Abgeschlossene höhere betriebswirtschaftliche 

Aus- oder Weiterbildung und mehrjährige 

Erfahrung im B2B-Marketing (mind. 3 Jahre), zum 

Beispiel im SaaS-, IT- oder Softwareumfeld 

• Idealerweise Kenntnisse des Facility Managements 

• Ein gutes Gespür für Storytelling, Inhalte und 

Zielgruppen 

• Freude daran, Verantwortung zu übernehmen und 

Themen eigenständig voranzutreiben 

• Eine selbstständige, strukturierte und zuverlässige 

Arbeitsweise mit Hands-on-Mentalität 

• Ausgezeichnete Deutschkenntnisse in Wort und 

Schrift, Englisch fliessend, Französisch von Vorteil 

• Viel Gestaltungsspielraum und echte 

Ownership für zentrale Marketingthemen. 

• Abwechslungsreiche Aufgaben mit direktem 

Einfluss auf Wachstum und Sichtbarkeit. 

• Ein motiviertes, offenes Team mit offener 

Unternehmenskultur und der Vision, das 

Facility Management zu revolutionieren 

• Flexible Arbeitsweise: Homeoffice, Office oder 

Hybrid – du entscheidest 

• Team-Events in den Schweizer Alpen: Work, Ski 

& Cheese                                   

 
 Let’s talk! 

Klingt spannend? Dann erzähl uns, warum du Lust hast, Teil von Soobr zu werden.  
Wir freuen wir uns auf deine Bewerbung an info@soobr.com. 

Du willst Marketing mit Wirkung machen und nicht nur Kampagnen verwalten? 

Dann bist du bei soobr genau richtig! 

Wir sind ein innovatives Softwareunternehmen, das mit datengetriebener Technologie das Facility 

Management neu denkt. 

Durch die Kombination von Algorithmen und menschlicher Expertise revolutionieren wir die 

Reinigungsprozesse, fördern Transparenz und Fairness und setzen neue Massstäbe. Unser geografischer 

Schwerpunkt liegt auf Zentraleuropa, mit der Soobr AG in Bern (Schweiz) und der Soobr GmbH in Hamburg 

(Deutschland). 

Das erwartet dich: 

• Du übernimmst Ownership für genau die Marketingthemen, die man nicht automatisieren kann: Events, 

Content, Produkt-Storys und Sichtbarkeit.  

• Du planst und realisierst Messen, eigene Events und Kundenformate – von der Idee bis zum Abbau 

• Du konzipierst Webinare und Online-Q&As entlang echter Kundenfragen 

• Du erzählst unsere Story: Success Stories, Produkt-Mehrwerte und Inhalte für Webseite, LinkedIn & Co. 

• Du verantwortest Medienbeiträge, Marketingmaterialien und Produktkommunikation 

• Du arbeitest eng mit Produkt, Vertrieb und Geschäftsleitung zusammen 


