
Tehnici de identificare a unei afaceri cu potential

1. Incepe cu tine, nu cu ideea

• Pasiunea ta – Ce ai face si daca nu ai fi platit pentru asta?
• Competentele tale – In ce esti deja bun sau poti deveni bun foarte repede?
• Valorile tale – Ce fel de impact vrei sa ai asupra comunitatii?
• Intrebare cheie: Daca ai incepe maine, cu resursele pe care le ai azi, ce ai putea construi fara sa
depinzi de noroc?

2. Studiaza frustrarea, nu doar cererea

• Cele mai profitabile afaceri rezolva frustrari mari, nu doar nevoi evidente.
• Observa unde oamenii pierd timp, bani sau energie.
• Intreaba-te: Ce as putea elimina din experienta clientului pentru ca procesul sa fie mai simplu, mai
rapid, mai placut?

3. Analiza 360° a pietei

• Analiza macro: trenduri globale si nationale in domeniul tau.
• Analiza micro: discuta cu potentiali clienti, viziteaza competitori, fa mystery shopping.
• Analiza indirecta: vezi cum se comporta industriile conexe – semnalele vin adesea din lateral.

4. Filtrul viabilitatii financiare

• Poate fi profitabila? – Marja suficienta pentru a acoperi costurile si a genera cashflow.
• Poate fi scalata? – Potential de crestere fara a multiplica costurile proportional.
• Poate fi sustinuta din resurse proprii + finantare? – Fondurile nerambursabile ca accelerator, nu unica
sursa.

5. Pre-testarea (de la idee la oportunitate)

• Inainte de a investi masiv, valideaza daca ideea are potential real.
• Discutii cu clienti potentiali pentru a confirma interesul.
• Crearea unui prototip sau demo pentru a observa reactiile pietei.
• Analiza rapida a costurilor si veniturilor estimate pentru a vedea daca modelul este fezabil.

6. Test rapid inainte de validare totala

• Creeaza un MVP – varianta simpla si functionala a produsului/serviciului.
• Testeaza pe un grup restrans de clienti si colecteaza feedback sincer.
• Ajusteaza si repeta procesul pana gasesti formula castigatoare.

7. Foloseste scorul de potential

Acorda un punctaj de la 1 la 5 pentru fiecare criteriu:
• Grad de diferentiere pe piata
• Marja de profit estimata
• Posibilitatea de scalare
• Sincronizarea cu trendurile
• Potrivirea cu resursele tale
Daca suma trece de 20, merita sa duci ideea la nivel de business plan.

8. Recomandarea noastra

• Cauta idei unde ai un avantaj natural – cunostinte, contacte, resurse.
• Gandeste strategic: incepe cu un model sustenabil, dar lasa loc pentru evolutie.



• Nu ignora componenta emotionala: oamenii cumpara povesti si incredere.
• Fii pregatit sa renunti la idei care nu se potrivesc valorilor tale sau iti limiteaza libertatea pe termen
lung.


