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Kunde sparer penger og blir  
samtidig mer miljøvennlig!

Vår kunde er en internasjonal aktør innen 
industri/produksjon med salgskontor og 
lagerfunksjon i Norge. De leverer sine 
produkter til alt fra store offentlige og 
private byggeprosjekter, til retail kjeder for 
videresalg til det private markedet. Fokuset 
på miljø og en «grønnere» tankegang blir 
stadig viktigere. Det er derfor ønskelig i 
forhold til bedriftens strategiske satsing å 
gjøre ytterligere tilpasninger for å bli en 
mer miljøvennlig leverandør. 

Det stilles i dag stadig tøffere krav i 
anbudsprosesser innen både offentlig og 
privat sektor og med et slikt tiltak står kunden 
enda sterkere i dagens konkurranse.  

Før ERA kom på banen har i all hovedsak 
avfallet gått i en restavfallscontainer, noen som 
verken er miljøvennlig eller særlig økonomisk. 
Vi blir sammen med kunden enig om å starte 
sortering av plast og papp, samt matavfall og 
forhandlet frem en løsning som gir kunden de 
beste forutsetninger for å gå videre med en 
Miljøfyrtårns sertifisering. En skikkelig «Win – 
Win» løsning!

Gjennom samarbeidet med ERA, kan kunden 
nå glede seg over 30% lavere avfallskostnader, 
bedret konkurranseevne og en mer 
miljøvennlig bedriftsprofil.

“Vi hadde en avtale som 
var forhandlet på vegne av 

mange bedrifter i nærområdet 
og trodde vi hadde de beste 
betingelsene. Det var derfor 
ekstra overraskende at ERA 

kunne tilby så gunstige priser.
Vi er veldig fornøyd med 
den nye miljøvennlige og 

økonomiske løsningen!“
Klient

Resultatet: 

30% lavere avfallskostnader


