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ERA Group konnten

wir signifikante Kosteneinsparungen erzielen, was in
Anbetracht der aktuellen Preisentwicklung bei Technischen
Gasen fur Momentive Technologies von entscheidender
Bedeutung war. 19

MARIO THAMLITZ, SUPPLY CHAIN MANAGER,
MOMENTIVE TECHNOLOGIES SH GMBH
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Flissiggas Propan

KUNDE

Die Momentive Technologies SH GmbH, gegriindet im Jahr 1891, ist ein weltweit fiihrender
Anbieter von Quarzglas- und Keramiklésungen mit 9 Standorten in Asien, Europa und
Nordamerika sowie Uber 800 Mitarbeitern. Das Unternehmen bietet maRgeschneiderte
Materialldsungen unter Einhaltung héchster Qualitatsstandards an.

DIE PROJEKTE

Angesichts der anhaltenden Herausforderungen im Energiemarkt sind auch die Kosten flr
Technische Gase deutlich gestiegen. Die Momentive Technologies SH GmbH setzt diese vor
allem in der Produktion ein. Um dieser Entwicklung entgegenzuwirken, hat das Unternehmen
Michael Nels von der ERA Group beauftragt, zusammen mit den Experten Michael Statnik,
Peter Dachert und Karsten Schachne eine umfassende Analyse und Optimierung der Kosten
fuir technische Gase sowie Flissiggas durchzufiihren.

DAS RESULTAT

Die ERA Group hat die Kosten fiir die technischen Gase analysiert und Verhandlungen mit
Dienstleistern gefuihrt. Nachdem bereits mehrere attraktive Optionen zur Verfliigung standen,
senkten auch die bestehenden Lieferanten ihre Preise. Darliber hinaus boten sie riickwirkende
Preissenkungen an, wodurch Einsparungen bereits vor der Implementierung realisiert werden
konnten. Insgesamt wurden Einsparungen von 25 Prozent bei einem Budget von ca. 2 Mio.
Euro erzielt.

Zudem wurde Kosteneinsparungen im Bereich Flissiggas Propan durch einen
Anbieterwechsel erreicht. Durch gezielte Verhandlungen mit potenziellen Dienstleistern konnte
die ERA Group eine Einsparung von 56 Prozent bei einem Budget von 100.000 Euro erzielen.
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