
Chaque fois que j'ai obsédé sur l'enrichissement, les ice-breakers, la sur-
personnalisation, etc - j'ai eu des perfs pourries. Pourtant si j'écoute les "experts
outbound", c'est exactement ce qu'il faut faire pour performer.

Sauf que difficulté ne veut pas dire efficacité.
Et ces sujets vous détournent des vrais leviers de performances.

Globalement, une campagne d'outbound qui performe c'est 3 éléments :
Une bonne cible (et donc une bonne liste)
Une bonne délivrablilité + delivery
Un bon message

Sur cette fiche, je vous résume les éléments clés pour optimiser tout ça.
(Pour info : on peut le faire pour vous avec Bulldozer).
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