
Pour "casser les codes" en B2B, il suffit de faire des choses simples :

• Travailler sur le storytelling
• Optimiser pour le mobile
• Jouer sur l'humour
• Faire de la vidéo…

Bref, adopter des pratiques de base en B2C !

Alors si vous voulez sortir du lot, voici une petite compilation de 15 pratiques qu'on
observe chez nos clients et qui font souvent la différence côté performance.

Oui, c'est pas toujours "corpo", mais c'est simple et ça a le mérite de fonctionner.
Parce que B2B comme B2C, à la fin ce sont des humains qui achètent 😉
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