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P R E S E N T A C I Ó N  D E L  D I P L O M A D O

Inicio de Pequeñas Empresas
Diplomado en 

Nota: Este diplomado se corresponde con la asignatura
del catálogo oficial GEB1112S

Encontrar un nuevo empleo no es la única manera de 
lograr objetivos relacionados con el dinero y la 
prosperidad. Por lo general, esta manera de pensar puede 
estar neutralizándolos e impidiéndoles de buscar otro 
tipo de “salidas” y oportunidades de generar riqueza. 
Creer que un empleo es su única salvación y que es la 
mejor manera de permitirle progresar en su profesión, lo 
deja con una sensación de impotencia cuando no puede 
conseguir un empleo, especialmente en medio de una 
crisis o recesión económica. La inclinación de que no hay 
opciones puede incluso influir en su bienestar emocional 
y tener un impacto negativo en las ocasiones en que si 
logra una entrevista. El estado de bajo ánimo del 
entrevistado se percibe y las empresas buscan gente 
entusiasta, optimista y segura de sí mismas.

Se ha demostrado que las personas necesitan un alto 
grado de autonomía para florecer. Los otros 
componentes vitales son el dominio y propósito. Es 
posible descubrir estas cosas en un empleo, pero no es el 
estándar. De hecho, en la mayoría de los casos, estas tres 
cosas solo se deben encontrar trabajando para usted 
mismo, teniendo su propia empresa.

Algunas personas experimentan dificultades para 
trabajar para otras personas, sin embargo, son 

extraordinarios trabajando para ellas 
mismas. Es interesante que, de vez en 
cuando, las personas hacen negocios cuando 
se quedan sin trabajo y termina siendo una 
verdadera bendición sorprendentemente 
beneficiosa, ya que es algo que talvez jamas 
habrían hecho si hubieran permanecido en una 
ocupación trabajando para otras personas. Este 
diplomado no solo te demostrará que tienes la 
capacidad para trabajar para ti mismo, sino que también 
te dará las herramientas para lograrlo. Las 
investigaciones científicas demuestran que el 80% de la 
fuerza de trabajo, en algún momento de sus vidas, sueña 
con ser dueño de su propio negocio.



Modalidad: Presencial sabatina 
Duración:    4 semanas 
Requisitos: No se requiere formación o
                     experiencia específica

M O D A L I D A D

¿ Q U I E N  S E  B E N E F I C I A R Á

D E L  D I P L O M A D O ?

1. Prepararse para ser emprendedor.
2. Cómo crear o descubrir una idea para tu negocio
3. ¿Tiempo parcial o tiempo completo?
4. Comenzar un negocio vs comprar uno
5. Defina su mercado
6. Realización de estudios de mercado
7. Nombrando su negocio
8. Elegir una estructura de negocio
9. Creando un plan de negocios ganador
10. La necesidad de tener asesoría de un abogado y 
un contador
11. Financiamiento a través de familiares
12. Atraer inversores
13. Financiamiento a través de la deuda
14. Elegir un lugar para su negocio
15. Creando una imagen profesional
16. Inventario
17. Seguro
18. Contratación de empleados
19. Tecnología
20. Sitio web
21. Construyendo una marca
22. Publicidad y Marketing
23. Técnicas de venta y formación en ventas
24. Servicio al cliente
25. Marketing digital
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C O N T E N I D O :

Este diplomado está diseñado para todas aquellas 
personas que deseen prosperar y conseguir su libertad 
financiera formando su propio negocio. El tamaño del 
negocio no es importante, pero hacemos un énfasis en 
aquellos emprendimientos que requieren de poco capital 
para iniciarse, pero que tienen gran potencial de 
crecimiento. También les ayudaremos a buscar 
financiamiento a través de inversionistas, tratando de 
minimizar las fuentes de financiamiento de altos costos 
como créditos comerciales, etc.

También se beneficiarán de este diplomado personas 
que ya tiene un negocio propio, pero quieren catapultarlo 
a crecer rápidamente, incrementado radicalmente las 
ventas y las utilidades. Por pequeño que sea un negocio, 
necesita conocer las áreas vitales de la misma: 
marketing, finanzas, recursos humanos, operaciones, 
etc. 


