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Jenaer Antriebstechnik optimiert Versicherungsschutz

Bisher konnten wir mit unseren
eigenen Ressourcen - trotz
mehrerer Versuche - keine
Einsparungen bei unseren
Versicherungspramien erreichen.
Durch die Zusammenarbeit mit ERA ist uns das gelungen. Wir
setzen auf langfristige und vertrauensvolle Beziehungen mit
unseren Dienstleistern und Lieferanten. Daher schatzen wir
besonders, dass die Einsparung ohne einen Wechsel unseres
angestammten Versicherungsmaklers erzielt werden konnte.

JAT &

JENAER ANTRIEBSTECHNIK

Wir sehen Mdéglichkeiten, die Sie nie fir méglich gehalten hatten. Kontaktieren Sie uns noch heute, um das wahre Potenzial lhres Unternehmens zu entdecken.

Die Jenaer Antriebstechnik GmbH (JAT) entwickelt und fertigt seit
1990 kundenspezifische Servoantriebe und komplexe Antriebssysteme
far Positionier- und Handlingaufgaben am Standort Jena. Von

der Konzeptentwicklung Uber den Prototypbau bis zur Fertigung

und Inbetriebnahme mit anschlieBender Schulung erhalten die

Kunden aus der Elektronik- und Halbleiterindustrie, der Laser- und
Automatisierungstechnik, der Druck-, Textil-, Medizin- und Optiksparte
Lésungen aus einer Hand.

Um die eigenen Versicherungskosten zu Uberprifen, beauftragte das
Unternehmen Hans Knut Raue von der ERA Group diesen Bereich zu
analysieren. Zum Projekt zog Raue den Experten Christopher Weden hinzu.

Bisher gab JAT fir Unternehmensversicherungen (Kfz, Multiriskpolice,
Rechtsschutz) rund 120.000 Euro jahrlich aus. ERA analysierte die
bestehenden Versicherungen, optimierte die Leistungen und schrieb
die Policen neu aus. Dabei wurde auf Wunsch von JAT auch der
Bestandsmakler in die Neuausschreibung einbezogen. Sowohl der
Bestandsmakler als auch die Bestandsversicherer zeigten grofRes
Interesse daran, JAT als Kunden zu halten und boten sehr attraktive
Konditionen an. Resultat: Die Jenaer Antriebstechnik GmbH senkt

die Kosten fir Versicherungen um tGber 20 Prozent, ohne den Makler
wechseln zu miussen.

Dariber hinaus profitiert JAT vom langfristig angelegten ERA-
Beratungsansatz. So wurde zum Beispiel nach einem Jahr die Kfz-
Versicherung durch den Makler in enger Abstimmung mit ERA noch

einmal neu ausgeschrieben. So wurde trotz eines sich verhartenden
Versicherungsmarktes eine weiterhin stabile Versicherungspréamie gesichert.
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