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Tax Alert

Podatkowe aspekty systemu kaucyjnego

Od 1 pazdziernika 2025 r. obowiazuje w Polsce system
kaucyjny. Obowiazujace regulacje wywotuja watpliwo$ci co
do funkcjonowania systemu od strony podatkowej,
szczegoblnie w kwestii podatkow dochodowych.

Czym jest system kaucyjny?

Jest to mechanizm, w ramach ktorego przy sprzedazy
napojow w okreSlonych opakowaniach pobierana jest
kaucja, zwracana nastepnie uzytkownikom koncowym przy
zwrocie opakowania. System naklada nowe obowiazki na:

= przedsiebiorcow wprowadzajacych do obrotu napoje w
opakowaniach jednorazowych albo wielokrotnego
uzytku objete systemem kaucyjnym (,,Producenci”);

= jednostki  handlowe sprzedajace napoje do
uzytkownikow koncowych (odpowiednio
SSprzedawcey” i ,Klienci”); oraz

= podmioty reprezentujace, organizujace  system

kaucyjny w imieniu Producentéw (,,Operatorzy”).

Szerzej o systemie kaucyjnym pisaliémy w newsletterze
srodowiskowym (LINK).

Podatkowe rozliczanie kaucji

Zgodnie z art. 8 pkt 6a ustawy z dnia 13 czerwca 2013 r.
o gospodarce opakowaniami i odpadami opakowaniowymi
(,Ustawa”), kaucja to kwota pobierana przy sprzedazy
produktow w opakowaniu objetym systemem kaucyjnym.

Pob6r kaucji nastepuje zar6wno na etapie nabycia
produktow przez Sprzedawcéw od Producentow (w
dystrybucji), jak i przy sprzedazy produktéow Klientom.
Producenci przekazuja otrzymane kaucje Operatorowi.
Sprzedawcy natomiast rozliczaja sie z Operatorem na
podstawie zawartej umowy — Operator finansuje zwrot
kaucji Klientom.
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Z punktu widzenia Producentéw i Sprzedawcow kaucja ma
charakter zwrotny. Oznacza to, iz:

= nie stanowi przychodu podatkowego, poniewaz
nie prowadzi do trwalego zwiekszenia majatku
podatnika

= nie stanowi kosztu wuzyskania przychodu,
poniewaz nie jest definitywnym i ostatecznym
wydatkiem poniesionym z majatku podatnika.

W konsekwencji kaucja powinna by¢ traktowana wylacznie
jako przeplyw $§rodkéw pienieznych, a nie element wyniku
podatkowego. Nie mozna jednak wykluczyé¢, ze organy
podatkowe lub inni uczestnicy obrotu przyjma odmienna
interpretacje.

Dla Operatoréw mechanizm funkcjonuje analogicznie jak
w przypadku Producentéw i Sprzedawcéw. Operator,
odbierajac  od  Sprzedawcoéw  puste  opakowania
przeznaczone do recyklingu, zwraca kaucje odpowiadajaca
liczbie opakowan oddanych przez Klientow.

Watpliwoéci podatkowe pojawiaja sie w sytuacji, gdy
opakowanie nie zostanie zwrdcone przez Klienta. W takim
przypadku Operator rozlicza sie ze Sprzedawca, ale
zamiast opakowania otrzymuje réwnowarto$¢ pobranej
wezeéniej kaucji. Otrzymuje wiec realne przysporzenie
majatkowe. Zgodnie z Ustawg $rodki te powinny by¢
przeznaczone na finansowanie systemu Kkaucyjnego,
jednak brak jest jednoznacznych regulacji co do skutkow
podatkowych takiego zdarzenia. Mozna przyjac, ze w takim
przypadku po stronie Operatora powstaje przychod
podlegajacy opodatkowaniu.
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Nieodplatne wydania towarow

Niejasnoéci podatkowe moga pojawi¢ sie réwniez w
przypadku nieodplatnego wydawania produktow — np. w
celach marketingowych lub testowych. Watpliwosci budzi
przede wszystkim to, czy w takich sytuacjach kaucja
powinna by¢ naliczana. Przepisy wskazuja, ze system
kaucyjny obejmuje wszystkie opakowania po napojach
wprowadzane do obrotu — niezaleznie od tego, czy napoj
zostal sprzedany, czy przekazany bezplatnie. Oznacza to, ze
rowniez w przypadku wydan nieodplatnych Producent
powinien naliczy¢ kaucje i odprowadzié¢ ja do Operatora.

Na gruncie podatku dochodowego pozostaje jednak szereg
watpliwosci. Po stronie podmiotu, ktéory wydaje produkty
nieodplatnie, nie jest jasne, czy naliczona i przekazana
kaucja moze by¢ uznana za koszt podatkowy. Z kolei dla
podmiotu otrzymujacego takie produkty nieodplatnie
powstaje pytanie, czy bedzie ona przychodem. Zwlaszcza,
gdy otrzymujacy nie wprowadzi tych produktéw do obrotu
— czy przychodem jest wylacznie warto$¢ samych
produktow, czy takze kwota kaucji, ktérej nie musi on
rozliczy¢ z Operatorem.

Ceny transferowe

W systemie kaucyjnym kwestie cen transferowych moga
pojawi¢ sie w odniesieniu do tzw. handling fees. Sa to
oplaty wyplacane przez Operatora Sprzedawcom w celu
pokrycia kosztéw zbierania pustych opakowan i zwracania
kaucji. Ustawa nie okresla wysoko$ci ww. oplat, dlatego
powinny by¢ one ustalane w umowach na zasadach
rynkowych. Dodatkowo Operatorzy zawieraja umowy z
Producentami, w ktérych okre§la sie m.in. sposob
finansowania przez Producentéw kosztow prowadzenia
Systemu.

Takie transakcje beda podlegaé obowiazkom z zakresu cen

transferowych jesli spelnione zostana lacznie dwa

warunki:

= umowy zawierane beda pomiedzy podmiotami
powiazanymi; oraz

= warto$¢  takich  transakcji  przekroczy  progi
dokumentacyjne.

Podmioty powiazane

O podmiotach powiazanych moéwimy, gdy wystepuja
miedzy nimi powiazania kapitalowe (np. jeden podmiot
jest wspolnikiem lub akcjonariuszem drugiego podmiotu),
ale tez gdy zachodza powigzania osobowe (te same osoby
zarzadzaja oboma podmiotami lub

pomiedzy poszczegdlnymi osobami wystepuja powigzania
rodzinne, a zarzadzajg oni niezaleznymi podmiotami) oraz
powiagzania faktyczne, w ktérych jeden podmiot wywiera
znaczacy wplyw na drugi.

Powoduje to, ze powiazania kapitalowe mogg wystepowac
pomiedzy:

Ustawa wprowadza okre$lone wymogi

Operatorami co do formy prawnej Operatora, ktory

i musi funkcjonowa¢ jako spoétka

Producentami  akcyjna, z akcjonariatem skladajacym
sie wylacznie z Producentow.

Gdy duzy Sprzedawcy (sklepy)

wprowadzaja do obrotu napoje pod

Operatorami wlasna marka. Mozliwe jest wtedy

i zidentyfikowanie powiazan pomiedzy
Sprzedawcami  Sprzedawca a powolanym przez niego
Operatorem (Sprzedawca — sklep,

bedzie akcjonariuszem Operatora).

Ryzyko wystapienia powigzan pomiedzy Sprzedawcami a
Operatorami nie jest wysokie. Jednak ryzyka zwigzane z
cenami transferowymi moga wystapi¢ w relacjach oraz
umowach zawieranych pomiedzy Producentami a
Operatorami, jak rowniez w odniesieniu handling fees.

Progi dokumentacyjne

Po ustaleniu, czy mamy do czynienia z podmiotami
powigzanymi,  konieczne  bedzie  przeprowadzenie
weryfikacji, czy doszlo do przekroczenia progow
dokumentacyjnych. Opisane transakcje bedzie mozna
zakwalifikowa¢ jako:

1. transakcje ustugowe lub

2. inne (niz towarowe, finansowe i ustugowe).

Dla obu rodzajéow transakcji prog dokumentacyjny wynosi
2 mln PLN. Przekroczenie progu skutkuje objeciem
podmiotéw uczestniczacych w transakcji obowiazkami
wynikajacymi z przepisow o cenach transferowych.
Konieczne  bedzie  wiec  sporzadzenie  lokalnej
dokumentacji cen transferowych oraz zlozenie informacji o
cenach transferowych (TPR), a takze przeprowadzenie
analizy porownawczej (tzw. analiza benchmarkingowa) w
celu zweryfikowania czy wynagrodzenie transakcyjne
odpowiada warunkom rynkowym.




Pomimo istotnych skutkow nowego mechanizmu dla
rozliczen przedsiebiorstw, na chwile obecna brakuje
regulacji oraz oficjalnych objasnien podatkowych
odnoszacych sie do podatkéw dochodowych. W praktyce
uczestnicy obrotu oraz organy podatkowe moga
przyjmowaé rézne podejécia interpretacyjne, co prowadzi
do niepewnosci w rozliczaniu systemu kaucyjnego.

Do czasu rozwiania watpliwoSci przez Ministerstwo
Finansow warto, aby podmioty tworzace system kaucyjny
przeanalizowaly swoje rozliczenia, procedury oraz
ewentualne skutki, jakie wprowadzenie systemu
kaucyjnego moze wywola¢ w ich codziennej dzialalnosci.
Zespol SK&S pozostaje do Panstwa dyspozycji we
wszystkich kwestiach podatkowych wynikajacych z nowego
systemu, jak np.:

ocena ryzyka;
analiza rozrachunkéw podatkowych;

doradztwo w zakresie cen transferowych.

Zapraszamy do kontaktu!
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