
P R O T E C C I Ó N  FA M I L I A R  Y  PAT R I M O N I A L

Ocho cosas que evita un plan
patrimonial
Un testamento, un fideicomiso y los poderes notariales no son papeleo.
Son instrucciones: que ni un tribunal ni un desacuerdo decidan por su familia.
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01

La sucesión (probate)
Meses en los tribunales, honorarios descontados del total y un
expediente que pasa a ser público, todo antes de que un
heredero reciba algo.

02

Que el Estado decida quién hereda qué
Sin un testamento válido, la ley de sucesión intestada de Florida
decide quién hereda y en qué proporción. Sus deseos nunca
entran en la sala.

03

Que un juez nombre al tutor
Sin un tutor designado para los hijos menores, el tribunal elige
entre quienes se presenten a pedirlo, en las primeras semanas.

04

Quedar paralizado estando aún aquí
Una incapacidad sin poder notarial duradero obliga a una
audiencia de tutela antes de que alguien pueda pagar la hipoteca
o firmar por el negocio.

05

Que la familia se enfrente a la familia
La ambigüedad es lo que los hermanos pelean. Una sucesión
impugnada consume la herencia y termina relaciones que lo
sobrevivieron.

06

Que un papel viejo anule su testamento
Las designaciones de beneficiario en cuentas de retiro y pólizas
antiguas tienen prioridad legal sobre su testamento. Un ex
cónyuge nombrado hace años gana.

07

Un negocio sin nadie autorizado para dirigirlo
Sin administrador sucesor ni restricciones de transferencia, la
participación pasa a herederos que nunca quisieron dirigirlo.

08

Un patrimonio que debe vender para pagar
impuestos
Los patrimonios por encima de la exención federal pagan en
efectivo, por lo general dentro de nueve meses. Un patrimonio
ilíquido vende el activo para reunirlo.
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