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Wie Mondelez seine Order-to-Cash-Prozesse mit GRiT modernisiert hat.

Eine Plattform fur EDI und
Erweiterbar fur lhre ¢

Mondelez digitalisiert seine Dokumentenprozesse mit GRIT. Die Plattform kann bei Bedarf um Warehouse
Management und Supply Chain Financing erweitert werden.
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XRechnung 7/ ZUGFeRD / Warehouse Management Supply Chain Financing
Peppol-bereit FUr komplexe Lager- Mehr Liquiditat entlang
und Logistikprozesse lhrer Supply Chain

EDI bildet den Einstieg. Warehouse Management und Supply Chain Financing kénnen jederzeit ergdnzt werden.

Warum Unternehmen von traditionellen EDI-Anbietern 2u GRIiT wechseln.

GRIT TRADITIONELLE ANBIETER
Implementierungsdauer: Tage-Wochen Monate
Preismodell: Transparent Komplex / Versteckte Kosten
Plattform: Cloud-nativ On-Prem / Legacy
Gesamtbetriebskosten: Niedriger Hoher
Flexibilitat: Hoch Niedrig

Die Ergebni
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aktive EDI-Partner aller Bestellungen neve Partner bis 2ur Anzeige strategische
in ganz Europa werden per EDI in den letzten fUnf einer elektronischen  Partnerschaft
verarbeitet Jahren integriert Rechnung zwischen Mondelez
und GRIT

Seit 2009 vertraut Mondelez auf GRIT als Partner fir EDI

und Dokumentenautomatisierung.

GRIT ist mehr als ein Lésungsanbieter - es ist ein echter Partner. Dank GRIT verarbeiten
wir 96 % unserer Bestellungen per EDI und sparen jeden Monat Dutzende von Stunden.
Zoran Zlof / Customer Service Supervisor / Mondelez Tschechien & Slowakei

Mondelez,

International

Starten Sie mit EDI. Automatisieren Sie Schritt fiir Schritt lhre Sprechen wir.
gesamte Supply Chain. Verbinden. Automatisieren. Wachsen. Buchen Sie noch heute
eine Demo.

de.grit.eu




