


Maximera butikens potential 
– så påverkar du shoppern 
och ökar försäljningen!
Stockholm den 19 september – ClearOn Event





Vad säger vetenskapen?

• Butiken har fortfarande en stark roll men vi har en stor utmaning.

• Samarbete är nyckeln till framgång.

• Sju konkreta råd för att vinna slaget i butik.



Vilken är den viktigaste 

uppgiften du har?

ATT SKAPA TILLVÄXT

Ökad penetration är ofta det säkraste sättet 

att växa inom dagligvaruhandeln, snarare än 

att bara få befintliga köpare att köpa mer.







In-store execution gap*

*Execution Gap – Moström&Johansson 2026





Samarbete för tillväxt

• Gemensam agenda

• Delad data

• Win-win-regler

Sätt en delad tillväxtplan mellan 

leverantör och retailer.

Gör insikter till beslut snabbare 

– inte till separata rapporter.

Mät på gemensamma resultat, 

inte bara interna mål.



Frågor du måste kunna svara på!

Hur skapar vårt 

varumärke värde

för konsument

och shopper?

Hur driver vi värdet i kategorin?

Hur driver vår strategi våra kunders position?



Sju avslutande huvudregler för att driva tillväxt!







www.srbretailhouse.se

Martin Moström

VD & Strategisk rådgivare

martin.mostrom@srbretailhouse.se


	Standardavsnitt
	Bild 1
	Bild 2
	Bild 3
	Bild 4
	Bild 5
	Bild 6
	Bild 7
	Bild 8
	Bild 9
	Bild 10
	Bild 11
	Bild 12
	Bild 13
	Bild 14
	Bild 15


